




Lifting Consulting Company es una consultoria, donde combinamos nuestros servicios para
cumplir nuestro compromiso con los objetivos de cada cliente.
No podemos decir cuál es nuestro objetivo básico, porque no lo podemos sintentizar en
uno, tenemos muchos y todos ellos muy importantes.
Aconsejar, orientar, sugerir, superar siempre las expectativas, conectar a nuestros clientes
de la mejor manera con sus clientes, crear comunicaciones que aporten valor y formar
parte de su equipo, son algunos de ellos.

Dedicación, compromiso, pasión, fiabilidad, confianza, vocación de equipo, flexibilidad,
motivación, agilidad, así entendemos nuestra forma de trabajar, estos son nuestros atributos.

Somos un equipo de profesionales que ofrece sus servicios orientados a maximizar los
beneficios de nuestros clientes.
Partimos desde la comprensión de la situación competitiva de la empresa y aplicamos la
mejor combinación de acciones para cada caso.
Nuestra respuesta es ofrecer soluciones efectivas a las necesidades de nuestros clientes
independientemente de los formatos y soportes. Pensando en las necesidades de nuestro
cliente, en sus detalles y trabajamos como si fueran nuestros detalles, sus necesidades,
nuestras necesidades.

Nuestro desafío:
Innovar

Nuestra misión:
Impactar

Nuestro reto:
Crear

Nuestra labor:
Expandir





LIFTING WEB
En Lifting Web creamos páginas web, bajo el mismo prisma que el resto de nuestros departamentos de Marketing, Imagine y Media,
con vocación de ser socios estratégicos, concretando relaciones estables y duraderas.

Nuestro proceso creativo es innovador y en constante evolución. Nuestros conocimientos, respaldados por nuestra experiencia,
nos permiten ofrecer una creación web adapatada a todas las necesidades. De esta manera realizamos un análisis de la identidad
corporativa para adaptarla al sitio web o al inrevés según las necesidades de cada proyecto.

Tenemos siempre en cuenta las claves para la creación de un proyecto web con una imagen de peso en Internet:

· La arquitectura de la web.
· La navegabilidad.
· La calidad gráfica.
· El uso de las últimas tecnologías.
· La calidad del contenido para los buscadores.
· La flexibilidad de la programación, para una mejor
  indexación en los buscadores.



Listado de servicios de Lifting
Web

PORTAL WEB
La necesidad de ofrecer al usuario, de forma fácil e
integrada el acceso a múltiples servicios deriva en
la creación de portales web. En Lifting Web creamos
portales a medida según las necesidades de cada
cliente.

Entre los servicios que se pueden ofrecer para los
portales destacan:

• Registro de Usuarios.
• Foro.
• Noticias.
• Boletines para suscriptores.
• Informes y Estadísticas.
• Búsquedas Avanzadas.
• Contenidos Multilíngües.
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INTRANET-EXTRANET
La organización dentro de la empresa es un pilar fundamental para el buen
funcionamiento de ésta. A través una herramienta como una intranet, la empresa
puede potenciar las múltiples funcionalidades encaminadas a mejorar la eficiencia
de la organización en la que se implanta. Ello revierte en beneficios para la empresa,
como la reducción de costes de impresión, reproducción y distribución de documentos,
la agilización de la comunicación y la colaboración, así como el ahorro de tiempo
y el incremento de la productividad.

La intranet permite a una empresa:

•Publicar y compartir información: noticias, normativas,
 protocolos de actuación, manuales, circulares...
•Establecer flujos de trabajo: elaboración de proyectos y
   presupuestos, agendas de trabajos, gestión de documentos...
•Comunicación interna: boletines de información, mensajería,
  foros, sistemas de comunicación escrita en tiempo real...
•Proporcionar acceso restringido desde el exterior (extranet)
   al personal comercial, proveedores, colaboradores, clientes…
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CONTIENIDOS
MULTILINGÜE

La convivencia de diferentes
lenguas hace que el poder
ofrecer a los usuarios elegir el
idioma en el cual desean
visualizar una web sea un punto
a favor muy importante para
nuestro negocio on-line. En Lifting
Web nos encargamos de la
traducción de los contenidos de
su sitio web para mejorar la
accesibilidad y confort de los
clientes.

COMERCIO ELECTRÓNICO
La posibilidad de poder adquirir productos a través de Internet está cada día
más en auge. Por ello, en Lifting Web ofrecemos la solucion integral para su
comercio online, teniendo en cuenta todos los aspectos necesarios para que
su negocio web funcione.

Con un comercio electrónico podemos:

·Ofrecer diferentes opciones de pago (Visa, Mastercard,
 Paypal...).
·Aplicar diferentes divisas a los precios.
·Crear catálogos completos.
·Configurar la tienda en diferentes idiomas.
·Gestionar los pedidos de forma fácil.



ALOJAMIENTO WEB
Ofrecemos todo tipo de alojamientos según las necesidades de cada web (portal, comercio online, web corporativa…). En Lifting
Web ofrecemos a nuestros clientes un alojamiento de calidad, con cuentas de correo incluídas, y en caso de ser necesario también
nos encargamos de registrar el dominio que desee siempre que esté disponible.



WEB VIRAL
Diseño y creación de “sites” web con objetivos virales en la red. Conjuntamente con Lifting Marketing diseñamos campañas
virales para conseguir una gran repercusión y un gran número de impactos. No es sólo importante el hecho de crear la web
viral, sinó también encontrar los canales oportunos para que la difusión de ésta sea exitosa: Banners, notas de prensa, mailings,
Youtube, webTV, campañas combinadas, etc…

CREACIÓN DE BANNERS
Publicitarse de una manera adecuada en la red es muy importante. Hay que adaptar nuestra creatividad y el mensaje que
queremos transmitir dependiendo de la/s web/s donde se quiera realizar la campaña. En caso de necesitar orientación en
este aspecto, el departamento Lifting Marketing, se encarga de estudiar en qué webs es más oportuno publicitarse según el
target de público al cual vaya dirigida nuestra campaña de e-marketing (edad, sexo, posición social, etc) siempre buscando
el mejor compromiso entre coste y resultado.

MAILING
Una forma rápida de hacer llegar las últimas novedades a los clientes y/o potenciales clientes. A partir de una campaña de
mailing podemos conseguir que un producto o servicio tenga un mayor impacto. En Lifting Web nos encargamos del diseño
y el envío de estos mailings a una base de datos que puede ser proporcionada por el cliente o bien proporcionada por
nosotros a partir de unos criterios (empresas, clientes finales, sectores, etc).

E-MARKETING
e-marketing es la utilización de
Internet para publicitar y vender
productos y servicios. En Lifting
Web estudiamos cada caso y
aplicamos la mejor solución en
función del mercado y los
objetivos.



CAMPAÑAS DE PUBLICIDAD GOOGLE
( GOOGLE ADWORDS )
Es la alternativa al posicionamento web cuando se requieren
resultados inmediatos. En colaboración con el
departamento de Marketing estudiamos la posición de
cada empresa en Internet y de esta manera
confeccionamos la campaña de publicidad más
apropiada para que la relación coste/visita sea la más
efectiva posible. Para esta tarea utilizamos las últimas
herramientos relacionadas con Google Adwords como,
por ejemplo, Google Optimizer que nos ayuda a mejorar
el ratio de conversión dejando que sean los visitantes
quienes nos indiquen qué páginas funcionan mejor de
nuestra web.

POSICIONAMIENTO ORGÁNICO
La ciencia inexacta del posicionamiento estratégico
en los buscadores y su tendencia evolutiva hace que
situarse en las primeras posiciones no sea tarea fácil.
Nuestra experiencia en el posicionamiento estratégico
ofrece al cliente un importante valor añadido a la
hora de posicionar su empresa en Internet. Para ello
realizaremos un exhaustivo análisis estratégico
teniendo en cuenta los buscadores y la competencia
en el sector de su empresa. A partir de éste diseño
haremos la campaña de actuación más efectiva a
seguir.

POSICIONAMIENTO ESTRATÉGICO
Consiste en aplicar diversas técnicas para conseguir que los buscadores de Internet sitúen una determinada página
en una posición y categoría alta (primeras posiciones) dentro de la página de resultados para determinadas palabras
y frases clave de búsqueda.

Hay dos métodos para conseguir este objetivo: Posicionamiento orgánico y Campañas de publicidad Google.



ANALÍTICA WEB
La analítica web nos permite gestionar
y optimizar con éxito una página web:
ver que campañas publicitarias son
más rentables, en qué páginas están
más interesados los usuarios, cuantas
ventas se generan, qué productos
tienen mejor ratio de conversión, etc.

Google Analytics

Google Analytics es una herramienta
web que nos ayuda a descubrir qué
palabras clave atraen a los mejores
clientes a nuestra web.





LIFTING MARKETING

Lifting Marketing es una asesoría de marketing, donde combinamos nuestros servicios para cumplir
nuestro compromiso con los objetivos de cada cliente.

Con un marcado espíritu emprendedor, estamos comprometidos con el desarrollo de nuestros
clientes, con la vocación de ser sus socios estratégicos.

Como Asesoría/Consultoría, Lifting Marketing ayuda a sus clientes ofreciéndoles soluciones efectivas
a sus necesidades independientemente de los formatos o soportes. Pensamos en las necesidades
de nuestro cliente, en sus detalles y trabajamos como si fueran nuestros detalles, sus necesidades,
nuestras necesidades.

Somos un equipo de profesionales que ofrece sus servicios orientados a maximizar los beneficios de
nuestros clientes.
Partimos desde la comprensión de la situación competitiva de la empresa y aplicamos la mejor
combinación de acciones para cada caso.

Una marca no se construye en dos días, y el trabajo para construirla tiene que ser brillante pero sobre
todo constante y consistente a lo largo del tiempo. Por eso a través de nuestro valor humano y de
conocimiento, nos volcamos en cada proyecto para alcanzar el éxito y la confianza de nuestros
clientes.
Sabemos que un número sorprendentemente pequeño de consumidores son desproporcionadamente
valiosos para una marca, y no queremos ir más allá de ésta sentencia, porque para nosotros todos
los clientes son igual de importantes.



ASESORÍA DE MARKETING
Como asesoría, Lifting Marketing, se encarga
de orientar, aconsejar, sugerir acciones a la
dirección de la compañía o bien al
departamento de marketing propio de la
empresa.
Una empresa externa que puede adquirir
funciones de auditoría para el departamento
de marketing propio de la empresa, implicarse
en los procesos de decisión estratégica de la
compaña o bien como asesoría de medios.

Auditoría: se encarga de ayudar en el
departamento de marketing a evaluar la
efectividad de las acciones, a la toma de
decisiones o bien como órgano de control del
propio departamento de marketing de la
empresa.

Asesoría Estratégica: Para el proceso de
decisión estratégica, Lifting Marketing, como
asesores externos, nos encargamos de ayudar
a la dirección de la compañía en análisis de
oportunidades, amenazas, potencial de
mercados y productos y al apoyo en la
elaboración del plan de marketing.

Asesoría de Medios: Gracias a nuestro
conocimiento de los diferentes soportes, nos
encargamos de asesorar en el lanzamiento
de campañas. Nuestra respuesta ofrece
soluciones efectivas a las necesidades de
nuestros clientes independientemente de
formatos y soportes.



DIRECCIÓN DE MARKETING ( OUTSOURCING )
La dirección de marketing, se convierte en un departamento externo de marketing
según las necesidades de cada cliente, y al igual que un departamento propio, se
encarga de desarrollar el Plan de Marketing.
Implantamos, controlamos y analizamos este plan para maximizar los beneficios de
nuestros clientes y mantener mejoras en su rendimiento mediante la eficacia y
eficiencia de sus procesos clave de negocio.

La dirección de Marketing implica:

- Comprender la estructura económica del sector industrial

- Identificar los segmentos existentes en el mercado

- Identificar la estratégia de marketing que mejor se adapte
  a la compañia

- Identificar el mercado objetivo

- Realizar un óptimo estudio de mercado para identificar
   correctamente el target

- Comprender el mercado, la competencia y los productos

- Establecer mecanismos de control para localizar
   oportunidades y amenazas

- Comprender los puntos fuertes y débiles de la compañia



CONSULTORÍA
Lifting Marketing, como consultoría, se encarga de proponer soluciones a necesidades puntuales o bien a nuevas campañas o
acciones.
Una marca, un producto, un mercado, una compañía no se construyen en dos días, y el trabajo para construirlo tiene que ser
brillante pero sobre todo constante y consistente a lo largo del tiempo.
Por eso a través de nuestro valor humano y de conocimiento, nos volcamos en cada proyecto para alcanzar el éxito y la confianza
de nuestros clientes para ayudarlos en los diferentes momentos y procesos.



ESTUDIOS DE MERCADO
Para Lifting Marketing, este servicio tiene mucha importancia
ya que es muy importante tener un adecuado know-how del
mercado.

Los estudios de mercado, son uno de los elementos más
importantes a la hora de la toma de decisión estratégica. Por
eso, ofrecemos nuestros servicios como empresa externa, para
realizar estos estudios.

Tanto la planificación como la elaboración de éstos tienen que
estar totalmente de acuerdo con los objetivos finales del estudio
y por eso estudiamos muy bien el previo al inicio de la búsqueda,
ya que las desviaciones pueden afectar mucho al resultado.

Variables a Analizar:

- Entorno
- Tipo de Mercado
- El Sector
- Barreras de Entrada
- Producto (principal, subproductos, sustitutivos, complementarios)
- Consumidor (población, renta, factores limitativos)
- Demanda (situación actual, tipología, crecimiento del
  consumo)
- Oferta
- Precio
- Mercado potencial
- Cruce de datos
- Demanda / Oferta
- Demanda Potencial

MERCHANDISING
El objetivo principal del Merchandising es favorecer la venta
de los productos existentes en el punto de venta con la finalidad
de obtener una determinada rentabilidad y ofrecer un conjunto
de satisfacciones al cliente.

- Dotar de Vida al producto

- Incrementar el movimiento de público en el punto de venta

- Crear ambiente

- Multiplicar los efectos de una campaña

- Poner el producto en manos del cliente

- Gestionar adecuadamente la superficie

- Impulsar la relación proveedor-distribuidor

- Incrementar la rotación

- Atraer la atención del comprador hacia productos concretos

- Eliminar estocs de artículos poco vendibles

En Lifting Marketing, tenemos experiencia en el impulso del
punto de venta y los alrededores, a través del soporte que
pueda rodear en una marca.
Obviamente estos objetivos son del todo adecuados a cualquier
sector, producto o tipo de negocio, aunque no sea directamente
la venta al público.



START-UP
El objetivo de Lifting Marketing, es el de ayudar a los
emprendedores, ya sea de una nueva empresa o bien de una
nueva línea o reorientación de la compañía.
Crear sentido, estrategia de servicios y productos, crear una
misión, espíritu y forma de trabajar, tareas, retos, rutinas... En
definitiva, un nuevo modelo de empresa.

Todo nuevo:

- Comenzar

- Posicionar

- Plan de negocio

- Búsqueda de Capital / Socios

- Búsqueda de partners

- Hacer marca ( Branding )

MARKETING RELACIONAL
Dentro de un departamento de Marketing, hay acciones que
se diferencian bastante del resto. Un cliente potencial, resulta
más costoso de conseguir y fidelizar que no uno que ya lo es.
Esta afirmación, acostumbra a ser cierta, siempre con matices,
pero cierta. Obviamente estamos hablando de clientes con
condiciones estandarizadas dentro del plan de marketing. Las
campañas de marketing relacional, son muy importantes ya
que identifica las necesidades de los clientes e impulsa la
satisfacción de estas necesidades.
Lifting Marketing trabaja para que las relaciones con los clientes
sean, duraderas, relevantes y consistentes. También facilita la
captación de nuevos clientes, generando buzzmarketing, los
fideliza y consigue incrementar el valor de éstos para la
compañía.

MARKETING VIRAL
Es una de las acciones que salen con una mejor efectividad y
a un menor coste mediante la utilización de redes sociales que
ya existen y que nos ayudan a la expansión del conocimiento
y posicionamiento de la marca.
Consiste en expansión comunicativa que se propaga por sí
misma.
Trabajamos con independencia del canal: planificar y realizar
una buena campaña viral, puede llegar a ser muy efectiva,
pero a la vez implica unos ciertos riesgos.
 En Lifting Marketing trabajamos con rigor este tipo de campañas,
aportando tanto creatividad como seguridad en la toma de
decisiones ya que contamos con un buen background legal.
El Buzzmarketing, es una acción más. La idea de este tipo de
campañas, donde trabajamos viralmente, relacionalmente y
con un trasfondo de buzzmarketing, es que queden en la retina
y memoria de los que son clientes y los potenciales y a la vez,
sean medios convencionales que en forma de información,
hagan un seguimiento. Son campañas más económicas que
en medios.
Lo más importante en estos casos, es estudiar muy bien el
concepto de campaña para poder efectuar un alto impacto
con unos grandes resultados.



TELEMARKETING
Tanto si son acciones de impulso, como si son de comunicación,
el telemarketing es una opción directa al contacto con el cliente
o bien al cliente potencial.
En Lifting Marketing, le damos mucha importancia a la
planificación de la acción, al mensaje, al envío del mensaje y
a la recogida y análisis de la información obtenida.

E-MARKETING
El e-marketing no sólo consiste en publicitar y vender servicios
o productos, sino que también es un gran canal comunicativo,
fidelizador y que aporta una gran cantidad de información.
En este tipo de campañas, trabajamos con los departamentos
web, o bien informáticos, de las compañías o bien con nuestro
propio departamento, Lifting Web.
Potenciar la interactividad, funcionalidad, el feedback y la
fidelización, son unos aspectos muy importantes y que el e-
marketing nos los pone al alcance. En Lifting Marketing
potenciamos mucho estas acciones ya que una buena
funcionalidad a la hora de recoger la información y un correcto
análisis, aporta un gran valor añadido a la compañía.



BRANDING
Nuestros servicios de branding, están orientados a potenciar la
marca como elemento diferenciador. La marca define a una
compañía y va mucho más allá de cualquier logotipo o icono,
tiene que ver con la historia que está detrás, la pasión, el valor,
la credibilidad, su singularidad, con la causa que motiva a la
compañía.
Creemos que las historias, experiencias y asociaciones en torno
a una marca, son muy importantes y cada vez tienen más peso,
porque con el aumento de la competencia y con un mercado
cada vez más maduro, la capacidad de transmitir sensaciones
y emociones es lo más importante en un mundo tan dominado
por la tecnología.

Trabajamos para otorgar un posicionamiento a la marca de
acuerdo con los objetivos de la compañía, generar
buzzmarketing, notoriedad y hacer que la marca transmita una
personalidad propia.

Una marca no se construye en dos días, y el trabajo para
construirla tiene que ser brillante pero sobre todo constante y
consistente a lo largo del tiempo. Por eso a través de nuestro
valor humano y de conocimiento, nos volcamos en cada
proyecto para alcanzar el éxito y la confianza de nuestros
clientes.
Sabemos que un número sorprendentemente pequeño de
consumidores son desproporcionadamente valiosos para una
marca.

ELABORACIÓN DE PLANES DE MARKETING
Lifting Marketing, como consultoría de Marketing, ofrece el
soporte a la hora de elaborar, implantar y evaluar los planes de
Marketing de cada compañía.
Obviamente, como servicio específico, ayudamos en la
elaboración de éste, aportando nuestros conocimientos, visión
y experiencia.

El plan de Marketing, es un documento interno que detalla las
acciones necesarias para alcanzar unos objetivos específicos.
Puede ser para un bien, un servicio, un producto, una gama
completa o bien para toda la actividad de una compañía. La
periodicidad de éste depende del sector, la operativa y los
objetivos de cada compañía

- Describir y explicar la situación actual

- Especificar los objetivos esperados

- Identificar los recursos de los que se dispone
  (incluídos operativos, personales, financieros,
  tiempo, etc.)

- Resumen del análisis de situación. Análisis
  DAFO

- Estudio de mercado

- Estrategia. Marketing Mix

- Estrategia de Mercado

- Objectivos de posicionamiento y cuota de
   mercado

- Implementación y análisis

              PUBLICIDAD/ COMUNICACIÓN
La publicidad, es un elemento más del marketing mix, por lo
tanto, en campañas publicitarias, trabajamos conjuntamente
Lifting Marketing y Lifting Imagine.
Un departamento de marketing y un departamento creativo
trabajando conjuntamente, aportamos un gran valor añadido,
ya que aunque la campaña pueda venir orientada desde el
departamento de marketing del cliente, es muy importante que
h a y a  d o s  v i s i o n e s  e n  u n a  m i s m a  c a m p a ñ a .

Nuestra respuesta es ofrecer soluciones efectivas a las
necesidades de nuestros clientes independientemente de
formatos y soportes. Por eso, es muy importante que los dos
departamentos se impliquen, ya que pueden aportar una visión
mucho más amplía a la campaña para poder aplicar todos los
formatos y soportes adecuados a los objetivos de la campaña.
No sólo trabajamos en soportes tradicionales como radio,
televisión, mobiliario urbano, etc, sino que también estamos
muy involucrados en nuevas maneras de enfocar una campaña
publicitaria como internet, los blogs, acciones virales, interactivas,
etc.

Trabajamos como agencia de publicidad, pero no queremos
encasillarnos como una agencia convencional sino como una
agencia que se involucra y aporta elementos innovadores en
l a  t o m a  d e  d e c i s i ó n  d e  c a d a  c a m p a ñ a .
Partimos desde la comprensión de la situación competitiva de
la empresa y aplicamos la mejor combinación de acciones
para cada caso.





LIFTING IMAGINE
Lifting Imagine, es el departamento
creativo de Lifting Consulting Company
y como tal, somos muy conscientes de
que la creación de una buena marca
no sólo ha de satisfacer los gustos del
cliente, sinó que además ha de ser
consecuente con el tiempo en que es
creada, a qué público va dirigida
(edad, cultura, nivel social, aspiraciones,
etc.) y cuál es su situación en el
mercado.

Trabajamos para que una misma idea
sea polivalente en soportes y formatos
para incrementar la presencia de la
marca. Es evidente que cada proyecto
se afrontara con una actitud e
implicación como si el proyecto fuera
propio. Nos gusta presentar diversidad
de ideas y conceptos con una idea de
éxito.



IDENTIDAD CORPORATIVA
Entendemos la identidad corporativa como la expresión pública
de una compañía. Es decir, a través de ella se expresa su filosofía,
misión y concepto, y se utiliza como un medio más para difundir
sus valores. Ponemos toda la carne en el asador para desarollar
una identidad acorde a los objetivos y que siempre supere las
expectativas y exprese los valores deseados.
Conjuntamente con Lifting Marketing, trebajamos para dotar
de gran poder a las marcas y realizamos estudios sobre ellas ya
sea para nuevos proyectos como para marcas que ya están
en el mercado y necesiten un nuevo impulso.

IDENTIDAD DE ACONTECIMIENTOS Y EXPOSICIONES
Igual que para una compañía o empresa, trabajamos para
dotar de identidad a aquellos acontencimientos y exposiciones
que lo requieran.
En este caso se tiene muy en cuenta la durabilidad de la marca
y el objetivo de esta. Conjuntamente con Lifting Marketing
trabajamos para que tanto si son permanentes, itinerantes,
cíclicas o puntuales, sean marcas que transmitan los valores y
repercutan con los valores deseados.

DISEÑO Y CONSULTORÍA EDITORIAL
Respondemos a las necesidades de cada proyecto en el ámbito
editorial tanto en revistas, catálogos, folletos, revistas virtuales,
periódicos, libros, etc.
Aplicamos todos los conceptos y mecanismos de trabajo que
nos hacen destacar por nuestra creatividad en el ámbito editorial,
ya que el éxito de un producto editorial, ya sea a nivel de
reconocimiento corporativo, coherencia de marca, la forma
de uso (en este caso de consulta y lectura) o bien a nivel
comercial, requiere de un estudio, modelo y planificación
editorial. Lifting Imagine realiza estudios y modelos para trabajos
editoriales, para asegurar el éxito.

ESTUDIO Y DESARROLLO DEL PACKAGING DE LOS
PRODUCTOS

Lifting Imagine, entiende sus trabajos, siempre basados en tres
premisas: Creatividad, Servicio y Excelencia en la realización.
El packaging, como disciplina que implica el diseño de envases
y embalajes, se ha convertido en una parte muy importante de
la experiencia de venta y compra. No podemos recordar las
marcas sin sus envases y embalajes, ya que entran en juego
todos los sentidos y por tanto es una parte fundamental para
cualquier marca.
Un envase o embalaje, ha de cumplir con unas necesidades
muy definidas: comunicar de forma positiva y clara los atributos
del producto, destacar en el punto de venta, ser fácilmente
reconocido y facilitar la compra.
Es muy importante poner atención en el packaging y embalaje.
En Lifting Imagine aseguramos que conseguirá los objetivos
deseados de forma segura y eficaz.

ILUSTRACIÓN
La ilustración es una técnica de comunicación y del diseño
gráfico que en Lifting Imagine trabajamos y apreciamos mucho.
Con todas aquellas herramientas gráficas que nos permiten
ilustrar y con la finalidad de comunicar el mensaje a través de
ésta, conseguimos que el receptor pueda interpretar de forma
correcta y reciba correctamente los valores que se transmiten.
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LIFTING MEDIA
Lifting Media como agencia de medios y departamento de
medios de Lifting Consulting Company, nació con la finalidad
de dar una respuesta para el departamento Lifting Marketing
y sus clientes, pero que ha ido creciendo y se ha consolidado
con su propia inercia. Ahora podemos decir que tenemos la
máxima cobertura a nivel de Cataluña, España y Andorra.

No somos intermediarios, sinó que entendemos nuestra tarea
con la máxima implicación en cada proyecto. Nos encargamos
de ayudar a definir el plan de comunicación, tanto en la
elección de los medios y soportes como en la integración de
los mensajes.
Trabajamos conjuntamente con nuestros clientes para
incrementar sus marcas. Siempre utilizamos el conocimiento del
mercado que nos aporta nuestro background para entender
y adaptar las estrategias para nuestros clientes. Por tanto la
flexibilidad y el dinamismo que imprimimos a nuestra forma de
trabajar son básicos tanto a pequeña, mediana como gran
escala.

Metodología y rigor financiero, son dos premisas a la hora de
enfocar cualquier proyecto. Por eso somos rigurosos a lah ora
de trabajar, planificar y reportar a nuestros clientes el éxito de
todo el proceso comunicativo.

En Lifting Media dedicamos grandes esfuerzos en investigar e
implantar metodologías para que sean decisivos en todas
nuestras estrategias. Hoy en día es necesario mirar al consumidor
desde todos los prismas para poder entender su relación con
las marcas.
Ofrecemos un extenso catálogo de servicios de media:
planificación, compra, consultoría, ejecución y resultados así
como la coordinación de datos.

Nos basamos en tres pilares:

- Total comprensión del consumidor y de los objetivos de cada
  proyecto

- Total rigor en la planificación, maximizando la vertiente creativa
 y novedosa, para conseguir soluciones efectivas

- Total análisis de los resultados

El proceso de compra está constantemente en contacto y
totalmente integrado en la planificación y propuesta del plan
de medios, ya que es muy importante a la hora de maximizar
la rentabilidad para nuestros clientes.

Gestionamos todos los soportes y el terriorio, pudiendo dar casi
total cobertura de medios

-Exterior    -Televisión

-Prensa     -Revistas

-Internet    -Radio

-Cine          -Autobús

-Taxis          -Subliminal

-Especials / Eventos

Y estamos en constante
búsqueda






